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Công Ty TNHH Trang Nguyên Sport chia sẻ và hướng dẫn học cách CĂNG VỢT TENNIS MIỄN PHÍ tại HÀ NỘI
LÀ dự án hỗ trợ các cửa hàng thể thao trong việc gây dựng và phát triển 1 cửa hàng thể thao.
Với 5 buổi VỪA HỌC và VỪA THỰC HÀNH ngay tại ĐạiLý, Trang Nguyên Sport sẽ chia sẻ với các bạn những kiến thức sau
Buổi 1 – 2 : HỌC ĐAN VỢT – CĂNG VỢT TENNIS
++  Đan và Căng với kỹ thuật 2 nút, 4 nút
++  Giải thích vì sao lại căng 2 nút và 4 nút. Tại các showroom trên thế giới đều đã căng theo kỹ thuật 4 nút, đó là căng sợi dọc từ giữa ra và cốt 2 bên, sau đó ta sẽ căng sợi ngang từ trên xuống.
++ Học đan cước Ashaway ( cước Ashaway là loại cước có 2 sợi dọc và ngang khác nhau nên cần có kỹ thuật đan tốt
++ Học đan các loại cước có cạnh, cước có cạnh và sợi xoán, cước sợi trơn và cước khác	
Buổi 3: HỌC VỀ TÍNH NĂNG CỦA CÁC LOẠI DÂY
++ Chúng ta đều biết, Vợt tennis và giày tennis là 2 mặt hàng không dễ thay đổi trong một năm và để lựa chọn ra được một chiếc vợt phù hợp cộng với thời gian làm quen vợi là vài tháng nên việc thay đổi một cây với rất khác so với việc thay đổi loại DÂY TENNIS. Nếu bạn vào các diễn đàn trên thế giớ để tìm hiểu thì các bạn đều biết mỗi người chơi tennis đều là 1 bậc thầy, 1 chuyên gia về dây tennis, trước khi thay đổi sang một loại cước mới là người ta phải tìm hiểu rõ xem loại đó có phù hợp với phong cách chơi của mình hay không và cần phải cân ở mức bao nhiêu thì sẽ phù hợp.
++ Vậy việc đan dây ở Việt Nam thì như thế nào? Đa số người chơi tại Việt Nam đều phụ thuộc vào người căng vợt, người tư vấn bán hàng và cũng một phần do quen chơi các loại dây đó, và bạn cũng không hề ngạc nhiên khi có những người chơi tennis đợi mãi mà không đứt dây để thay, có người còn đến hơn 1 năm cũng không phải thay… Nhưng việc cần nói ở đây đó là, khi học về bán hàng thể thao và có mặt hàng là TENNIS thì người bán hàng cần phải chơi để cảm nhận từng loại cước, cần phải hiểu được các tính năng của từng loại cước để có thể TƯ VẤN và LỰA CHỌN giúp khách hàng, giúp người chơi hiểu được với loại cước A, căng vào mặt vợt B và độ thể lực của người chơi C để có thể tư vấn chuẩn mức căng cũng nhưng loại dây phù hợp.
++ Những thứ đó ngoài việc NGƯỜI TƯ VẤN GIÚP KHÁCH HÀNG LỰA CHỌN SẢN PHẨM cần phải học tập và tìm hiểu kiến thức mỗi ngày thì cũng phải chơi tennis để hiểu được là bạn BÁN CHO NGƯỜI KHÁCH 1 sản phẩm và khi không đúng với sản phẩm như mong muốn thì cảm giác đó sẽ như thế nào và từ đó bạn sẽ tự học tập và nâng cao kiến thức hơn để  tư vấn giúp Khách Hàng.
Buổi 4: Học về các loại vợt TENNIS
++ Bộ môn tennis đã phát triển từ cách đây những năm 1874 và từ ngày đó đến nay thì có rất nhiều các cây vợt ra đời. Thế ở Việt Nam và người Việt Nam thì sẽ chơi những cây vợt như thế nào, Vợt cho người Châu Á nói chung và người Việt Nam nói riêng có khác với vợt trên Thế Giới đó là về trọng lượng, Trọng lượng của những cây vợt ở VN sẽ nhẹ hơn giao động từ dưới 300gr do thể trạng người VN nhỏ hơn. Và chính vì chúng ta cần phải hiểu hơn để tư vấn cho KH lựa chọn được sản phẩm.
++ Nói chung các dòng vợt TENNIS thì có nhiều, nhưng ở Việt Nam thường có xu hướng chơi các loại sau: 
-) VỢT TRỢ LỰC ( thường dùng cho người có tuổi từ 45t trở lên và phụ nữ, đây là dòng vợt bán khá phổ biến ở Việt Nam, chắc có lẽ tầm tuổi này nhiều người thành đat, gia đình đã ổn định nên nhiều người muốn tham gia một môn thể thao gì đó, Tennis là một môn lựa chọn phù hợp) 
-) VỢT KHÔNG TRỢ LỰC ( thường dùng cho người chơi là Thanh Niên, người chơi khá, người có độ tuổi từ 18 đến dưới 40t, loại vợt này từ những năm 2011 trở đi đã bán rất chạy ở thị trường Việt Nam, những cây vợt mọi người có thể biết đến như Surge, Six.One 95, Pro Staff 100 của Wilson; dòng Aero Pro, Drive của Babolat; dòng BioMin của Dunlop… và xu hướng những người ở độ tuổi này khoảng 5 năm nữa sẽ chuyển sang dòng trợ lực rất nhiều)
-) VỢT CHO NGƯỜI MỚI CHƠI: ( là những cây vợt dành cho người mới chơi, không cần đầu tư nhiều và những cây vợt này thường có giá trị dưới 2tr. Đây cũng là dòng vợt bán rất tốt ở Việt Nam và các hãng đầu tư rất mạnh vào loại vợt này như Dunlop, Babolat . bạn có thể chi ra với giá hơn 1 triệu là đã có vợt chính hãng để chơi rồi, nhưng các dòng vợt này sau thời gian 6 tháng đến 1 năm, có  ai nhanh thì sẽ 3 tháng là thay vì khi có cảm giác tốt, người chơi có cảm giác rất rõ về độ rung của vợt ** nghĩa là đánh không còn được SƯỚNG nữa khi mượn cây vợt của người bạn cùng chơi thuộc loại chơi gọi là chuyên nghiệp thì SƯỚNG HƠN :D **
>>> Là người tư vấn bán hàng thì các bạn cần phải hiểu rõ hơn về các loại vợt và xem xu hướng hiện đại là như thế nào để có thể chọn và kinh doanh.
Buổi 5: Xây dựng hệ thống MKT ONLINE cho trang web( mở Fanpage, G+, Seo, Quảng Cáo)
Khi tham gia các khóa học chia sẻ tại TRANG NGUYÊN, các bạn sẽ nhận được những kiến thức về bán hàng trên Internet. 
Bạn đã từng nghe qua Bil Gates nói: "Từ 5-10 năm nữa nếu không kinh doanh trên mạng thì tốt nhất đừng bao giờ kinh doanh nữa". Chúng ta cũng đã biết Bill Gates đã từng là cựu SEO thành công nhất trong lịch sử Microsoft. Bill Gates nói điều này đã vào năm 2007 vậy điều đó có nghĩa tính tới thời điểm bài viết này đã gần 10 năm cho câu nói của Bil Gates. Vì thế ai chưa biết về Bán hàng Online thì hãy nên học sớm đi ạ, VÌ có một câu nói rất hay: “Nếu bạn không bán hàng thì bạn sẽ bị bán hàng…”
CHỈ CẦN BẠN CÓ ĐAM MÊ - TRANG NGUYÊN SPORT xin cùng bạn PHÁT TRIỂN
Hãy làm những gì bạn muốn và học hỏi để nâng cao kiến thức ngay từ BÂY GIỜ
Liên hệ: Mr Xuân Sang: 0973288765
Nhiều người cứ nghĩ là mở 1 shop thể thao phải mất vài trăm triệu, NHƯNG KHÔNG PHẢI VẬY, với chúng tôi, chỉ từ 100tr là các bạn đã có ngay 1 shop thể thao thuộc CHI NHÁNH và là ĐỐI TÁC LIÊN KẾT với Trang Nguyên Sport 
Đến với chúng tôi, chúng tôi sẽ hướng dẫn các bạn học căng vợt, tư vấn chọn vợt và chọn các mặt hàng để bán phù hợp với xu thế hiện tại ở địa phương kinh doanh... nhiều khách hàng tự phát mở ra nhưng chưa tìm hiểu thị trường, chưa tìm hiểu khách hàng, chưa tìm hiểu về các kĩ năng tư vấn bán hàng... đã vội bán và thực tế cho thấy rất nhiều SHOP mở ra và cũng đã không thể KINH DOANH được
Vậy chúng ta sẽ đặt một câu hỏi là. Tại sao nhiều Shop mở ra vẫn kinh doanh tốt, và nhiều shop mở ra lại không kinh doanh đc???
Đó là vì mọi người chưa có KIẾN THỨC, ĐAM MÊ và chỉ biết ồ ạt nhập hàng và bán
Hãy liên hệ ngày để được CHIA SẺ và HỌC MIỄN PHÍ ngay từ HÔM NAY 
SĐT: Mr. Sang 0973288765
