[ Có phải cứ nhập được hàng giá tốt là sẽ có lãi, làm ăn phát tài? ]

Trong những ngày qua, Tôi cùng thương hiệu Trang Nguyễn đã hỗ trợ và tư vấn cho khá nhiều đơn vị mở cửa hàng mới!

Nhưng thú thật một điều rằng, các shop thể thao cần nhìn nhận vẫn đề SANG sắp đưa ra một cách chi tiết và thấu đáo hơn khi đưa ra quyết định nhập hàng ở đâu, kinh doanh như thế nào, định hướng phát triển ra sao, ở khu vực đó có tiềm năng thực sự, sức mua tương đối lớn, bạn bè quan hệ rộng????


Thực sự thì để mở 1 cửa hàng kinh doanh bây giờ thực sự ko hề khó, khó là bạn có quyết tâm làm hay ko thôi. Các điều kiện cần để mở 1 cửa hàng thể thao:
- 1: Ý tưởng, đam mê và quyết tâm
-2 : Vốn đầu tư
-3: Thị trường và địa điểm kinh doanh
-4: Nơi nhập hàng hóa, đào tạo kỹ năng

Bạn chỉ cần vạch ra được 4 mục nói trên, nếu bạn thực hiện được chúng thì chắc chắn bạn sẽ mở được

Nhưng khi bạn đã đạt được 4 mục đó thì chúng ta sẽ xét tiếp đến ĐIỀU KIỆN ĐỦ:(Điều kiện đủ ở đây là điều giúp bạn sống được với lĩnh vực này, đam mê nó và biến nó thành hành động, thành câu chuyện, thành điều có ích cho xã hội)
-1 Kiến thức kinh doanh - bán hàng 
( tại thời điểm này thì bạn cần biết cả online và offline nghĩa là bán hàng trên internet và bán hàng truyền thống)
-2 Quan hệ công chúng - cách truyền thông
( Ở cái xã hội này, nếu bạn ko có data khách hàng thì bạn phải có quan hệ tốt nhiều người_ từ cấp cao đến cấp thấp cũng phải biết, từ ông cán bộ xã, công an phường, cho đến bà bán nước ở 1 khu vui chơi nào đó, gọi là có biết mà biết sâu thì càng lợi thế). Rồi cách bạn truyền thông - tiếp thị sản phẩm của bạn nữa
-3 Đội nhóm làm việc 
( Tôi biết một câu nói rất hay: 1 người làm thì đi nhanh, nhiều người làm thì đi xa..vậy bạn thích đi xa hay đi nhanh? ) chắc chắn rồi, bạn phải đi xa. vậy yếu tố nhân lực là rất quan trọng, nếu bạn làm 1 mình sẽ chưa hẳn là tốt, hãy cùng bạn bè, vợ/chồng hay một người bạn tin tưởng và có cùng chí hướng để khởi nghiệp nhé. Tin tôi đi bạn sẽ thấy công việc thuận lợi rất nhiều khi có từ 3,4 người làm hoặc cổ phần ( đừng bao giờ chọn 2 nếu không phải là vợ/chồng/con/bố mình, anh em cũng ko đc )
 -4 Cái tôi vất đi, cái tâm giữ lấy và luôn luôn biến kế hoạch thành hành động ( việc hôm nay chớ để ngày mai ) 
Điều quan trọng nhất không phải là 1 kế hoạch hoàn hảo, điều quan trọng nhất là biết kế hoạch đó thành hành động mỗi ngày... đến khí nó thành công

Và tất cả những điều trên, Tôi rất muốn chia sẻ với bạn... Không nhất thiết là phải sử dụng dịch vụ hay sản phẩm của tôi bạn mới có, bạn hãy liên hệ hay inbox cho tôi 1 bức thư _ Tôi sẽ giúp bạn
Quay lại chủ đề: [ Có phải cứ nhập được hàng giá tốt là sẽ có lãi, làm ăn phát tài? ] như tôi giật tít, tôi sẽ có 1 bài chia sẻ khác đi sâu hơn. 
Ở bài này tôi đưa ra các biện chứng để bài sau bạn hiểu hơn. ĐỢI TÔI NHÉ!

